
 

 
Vous travaillez dans l’informatique et les télécommunications et ciblez les entreprises et/ou 
collectivités ayant un projet IT. Vous souhaitez connaître les intentions d’achats IT réelles. 
Vecteur Plus collecte et qualifie par téléphone auprès des chefs de projets les caractéristiques des 
projets IT. 

1/ Vous êtes informés avant vos 
concurrents ; 
2/ Vous avez connaissance d’intentions 
d’achats IT réelles ; 
3/ Vous êtes informé en temps réel de 
projets adaptés à vos priorités business ; 
4/ Vous pouvez ainsi faire une offre de 
service au bon interlocuteur et dans les 
bons délais ; 
5/ Vous augmentez vos chances de 
concrétiser avec des prospects ciblés et 
maximisez votre chiffre d’affaires. 

Un appel téléphonique régulier des 35 000 directeurs informatiques (ou DSI) des entreprises 
françaises les plus importantes à partir des identifications d’opportunités d’affaires, de  
déménagements ou de construction de bâtiments. 

 

. 

Identification 
d'un projet IT

Suivi jusqu'à sa 
faisabilité

Appel 
téléphonique 

d'un 
responsable

Qualification de 
l'intention 
d'achat IT

Dès qu’une intention d’achats de votre 
cœur de cible est inscrite au budget. 
 

Les projets qualifiés sont directement 
exploitables par vos vendeurs. En effet, 
vous connaissez en détail : 
- Les acteurs du projet (coordonnées du 
chef de projet, DSI responsable) ; 
- Le timing précis (date de mise en œuvre 
du projet) ; 
- Un résumé (les fondamentaux du projet) ; 
- Le budget. 

 Leader français de la veille commerciale, Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, fournit à ses 6 500 clients une  
information commerciale qualifiée leur permettant de développer et conquérir de nouveaux marchés. 

5 millions d'informations traitées tous les ans - 350 collaborateurs - 15 années d'archives commerciales 

En savoir plus sur le Groupe Vecteur Plus : 

www. vecteurplus.com 

0 811 56 12 34 

Vecteur Plus 
1 rue Galilée – 44 341 BOUGUENAIS 
Tél. 0 811 56 12 34 / Fax : 02 51 11 26 27 
www.vecteurplus.com 


